Vaucluse, « pour développer des GFV
dans la France entiere ». Jean-Claude
Chasson compte actuellement 46 réali-
sations a son actif, qui rassemblent 4 700
associés. La part, selon la réputation du
vignoble, cotite de 2 500 a 6 000 euros.

I « Le plus souvent, on est sollicité
pour un probléme de transmission »

« Le plus souvent, on est sollicité pour un
probléme de transmission de patrimoi-
ne, explique le gérant de Bacchus Con-
seil. Une fois que le notaire a chiffré le
cott de la succession, il faut trouver une
solution ! Nous sommes aussi tres sensi-
bles a 1'économie solidaire, au maintien
des vignes sous pavillon francais. On a
ainsi monté des opérations a Bordeaux
pour éviter des ventes aux Chinois. En
Champagne, grace aux GFV, les petits
vignerons peuvent garder leur indépen-
dance, malgré la pression des grandes
maisons denégoce. On aide enfin au dé-
veloppementde domainesau top deleur
endettement. »

Lui-méme un temps producteur (il a
fondé en 1990 les Vignobles Chasson
ChateauBlancaRoussillon, dansle Vau-
cluse, vendus depuis), Jean-Claude
Chasson reconnait recevoir beaucoup
de demandes de viticulteurs en difficul-
té. « IIs veulent utiliser un GFV pour se
refaire une santé. » Mais apres analyse
de la situation, Bacchus Conseil ne rele-
ve pas, en général, le challenge, trop ris-
qué pour préserver les intéréts des asso-
ciés.

A contrario, « dés qu'on a un produit
qui sort de l'ordinaire, ¢ca marche fort. »
Cela a été le cas pour le GFV du Clos
Saint-Jean, a Chateauneuf-du-Pape, sa
cuvée Deus ex Machina étant encensée
par la critique internationale. « On a
commencéla commercialisation unven-
dredi etle lundi, 1,5 million d'euros avait
été collecté ! »

« L'appellation compte beaucoup,
ajoute-t-il. Elle est porteuse, surtout
quand c'est un vigneron reconnu qui ac-
ceptedejouerlejeudel oenotourisme et
de la convivialité. » En contre-partie, le
producteur va trouver des ambassa-
deurs a méme de lui permettre de déve-
lopper sanotoriété et ses ventes en Fran-
ce. « Compte tenu de 1'évolution du fon-
cier etdes cotts pour la transmission etle
développement, le GFV a un bel avenir,
assure Jean-Claude Chasson. Mais at-
tention, il ne s'agit pas d'un produit fi-
nancier. Les gens utilisent leur patrimoi-
nepour se faire plaisir et réaliser unréve,
devenir propriétaire d'un vignoble, sans
en avoir la gestion et les problemes quo-
tidiens. »

I « Le point commun entre nos associés,
c'est qu'ils aiment la vie »

Chez Terra Hominis, pas d'investisse-
ment participatif réglementé car on sou-
haite jauger en amont la personne inté-
ressée et les valeurs qu'elle véhicule.

Autrement dit, avoir «la possibilité de
sélectionner ses associés. On ne prend
pas une personne qui pense gagner
beaucoup d'argent.Le point commun
entre nos 1 700 associés (ndlr : parmiles-
quels on trouve le rugbyman Didier
Cambérabéro et le chef Pierre Augé),
c'est qu'ils aiment la vie », assene Ludo-
vic Aventin. En achetant une part d'un
vignoble, de 1 300 a 2 500 euros 1'unité,
« on concrétise un réve, on peut partici-
per aux travaux du domaine, on com-
prend comment sefaitlevinetonsel'ap-
proprie.On n'est pas objectif quand on
boit “son” vin, on se dit qu'il estun peu a
soi, c'estnormal. »

Lauréatdu Grand prixnational “Innova-
tion et Territoire” a 1'occasion du con-
cours “Innover a la campagne”, Terra
Hominis, qui développe également des
clubs de dégustation pour ses associés,
entend soutenirl'économie d'un territoi-
re et la notion de terroir. « Je crains la
pertedeladiversité duvignoblefrancais,
avoue Ludovic Aventin. Dans quelques
années, le vin risque de manquer par
rapportalademandemondiale. Lesgros
négociants pourraient alors faire le for-
cing pour racheter les petits et les
moyens producteurs. Il faut étre vigilant.
Celane me géne pas qu'un étranger ac-
quiere un vignoble du moment qu'il pro-
duit des vins de terroir. Mais j'ai peur
que, comme dans 'hémisphere sud, on
aita terme des vins standardisés. »

Le développement des structures s'ap-
puyant sur des financements participa-
tifs permettra de lutter contre cette possi-
ble concentration du secteur. Terra Ho-
minis, fortement implanté dans le
Languedoc (16 projets sur 18), veut aller
a la conquéte d'autres territoires. « Du

« Une bonne solu
vignerons qui veu

A la téte du domaine
Santa Duc, a Gigondas,
Yves Gras a monté un
GFV avec Bacchus
Conseil afin de cons-
truire une nouvelle ca-
ve de vinification. La
vente de deux parcelles
au GFV lui a permis de
financer cet investisse-

ment. « Je préfere avoir
une belle cave et évo-
luer comme je le veux
grace au GFV plut6t
que d'investir dans du
foncier, explique-t-il.
J'aurais été géné si cela
avait été le patrimoine
desparents. Etsije veux
acheter une nouvelle
parcelle je ferai la mé-
me chose. Le GFV est
une bonne solution

Yves Gras (a
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